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  Edition pilotée de SAGE Ligne 100 pour SQL Server

(Piloter la société en gestion commerciale
La version de Sage 100 permet de piloter une société à la fois, c’est pourquoi, il est nécessaire au préalable de référencer la société
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Lancer sage100 entreprise

PILOTAGE 
 Guide interactif de la gestion commerciale
Outils
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	Pour ajouter une société à piloter ou supprimer une société pilotée, vous utilisez 
1 : l’Outil d’administration

serveur 
2 : et l’Outil d’administration client.
1. Outil d’administration SERVEUR
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	Serveur local

Ajouter la société à piloter
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	Valider, l’indication de votre société

Confirmer

Mettre à jour
FERMER (revenir au menu d’accueil)
	[image: image5.png]m Sage 100 Gestion Commerciale Edition Pilotée

Catalogue
Tableau de Bord
Vue Interactive

Simulateur

Mise Byour des données.

outils

outil

@ Ol admiistaion seveurpour SQL Server - Sge Efion Piotée

Vet e

[Rr————
(& S0 s Conmercle Corgiatit

Séecicpe s oo oo o ol
o v ot

Vou sk

(o] [e]

@ Ao Mo

|

M s dos a3 contte o s s e

In et administration

ain rapide

ractif Comptabilité

|Bractif Paie & RH

otée






	2. Outil d’administration CLIENT
ADMINISTRER
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	Si la société à piloter ne figure pas dans la liste, il cliquer sur :

 AJOUTER
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	Indiquer le nom du serveur  et le nom de la base de données à piloter.
OK
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	La société pilotée est signalée par la mention en cours.
Pour changer le nom de la  société  à piloter :

Cliquer simplement sur votre société 

Ne pas oublier de MODIFIER et de TESTER
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	(Accès aux données à piloter


	1ER mode d’accès

Catalogue

Revenir au menu d’accueil
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	Sélectionner

Catalogue

 Accès métier
Onglet « développement commercial »

  Analyser

   Palmarès des ventes

    Ventes par
    représentant

Ouvrir l’état

Les chiffres qui apparaissent sont ceux de la dernière société pilotée
Voir  aussi l’onglet gestion opérationnelle 
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	Rafraîchir les données

Pour cela utiliser l’icône :  
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	Saisir les dates souhaitées.

Il vous est précisé que vous n’avez aucune donnée pour N-1
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Vous enregistrez vos données.
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	2ème mode d’accès : 
Accès direct 
(pour les utilisateurs plus familiarisés avec Sage 100)

Ex : fournisseurs,  achats fournisseurs.rep, Ouvrir l’état
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	Plusieurs onglets apparaissent en bas :

Choisir en bas par exemple :
· Le premier onglet 

· Le troisième onglet

Fermer

Enregistrer 
	
[image: image17.png]Code - Intiulé Fanill
Code - Inttus Family
Code AffaielN)
Code Affatell-1)
Graphinue

Intiulé Fourisseu
Intiulé Fourisseu)
libell_Grapheensi
Mois AchatfN)
Mais AchatlN-1)

N Compte - It |
N Compte - It |
Nom Acheteu(N)
Nom AcheteuN-1)
PaysN)

Pays(i-1)

Quié Fourisseu)
Quaité Fourisseu!
Raison Sociae
Référence - Désign:
Référence -Désign:
RégioniN)
Régionit-1)
Semaine AchailN]
Semaine Achal(N-1)
Trimeste Civl Achal
Trimeste Civl Achat
VilelN)

VileN-1)

anca

Akt HTN

8|

B Analyse des achats

Période d'analysedu 01/01/2010 au 31/12/2010
P

. 9 Panier  Panier
Remise Tauxde| i Unitaire  Unitaire | Nbre
T remise | Achetées Moyen  Moyen | dAchats 'eyen Moyen
Achat TTC Ac ¢
|CBC40 - Classique bas coulissa| 1119]
[Total | 1119

L |

"> 2 synthese [ETop3 | =) Pondération | =) Aépaition ] [2) Compateison N-1__] [2) Compataison N-1 (Grephique) ] [2) Détai / Acheleur

| = Détail 7 Acheteu (Avec Eva






	3ème mode d’accès : 

Accès à mes favoris

Outils.

Personnalisation de mes favoris
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	Les listes d’états peuvent être constituées à partir des états du catalogue standard (utilitaires de sage ou de tout autre

état de réalisé avec l’Edition Pilotée.

Retrouver le catalogue d’état de l’édition pilotée
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	Retour au menu

Catalogue

 Mes favoris sélectionner un état
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Ouvrir l’état rafraîchi
Renseigner selon les critères souhaités
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(Faire des Etats : les tableaux de bord
	Dans le menu de départ :

Tableaux de bord

Renseigner les diverses

Rafraîchir avec les données de votre société.
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	(Faire des Etats : les vues interactives et le simulateur 

	Dans le menu de départ :

VUE INTERACTIVE
Renseigner les diverses zones.
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	Dans le menu de départ :

VUE INTERACTIVE
Cocher l’état souhaité et lancer.

Retourner sur vue interactive et simulateur.
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(Personnaliser et créer des états
	Retourner au menu d’accueil

Lancer l’outil de requête : Edition pilotée
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	SELECTIONNER

Commencer

Modèles de gestion commerciale

Univers

Sage gestcom 

fin
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	Choisir les champs des tables :

Choisir un filtre éventuellement

Par exemple  la requête est la suivante : 

Chiffre d’affaires par catégories tarifaires des clients et par familles d’articles sur une période donnée
	
[image: image27.png]42| Editeur de requéte - Univers Sage Gescom EP SQL Server

[@ ©:|E3| 7 |2 [Permétre dandlyse: Aucun -1 Bg~|s(® 9|

Classes et objets Objets du résulat
e [Pour insérer un obiet dans a requete,

Fournisseurs

Stocks.
Fabrications.
Doc Internes

Systeme

@ v

[Pour poser une condition, glissez un o




 

	Choisir dans le menu :
CLIENTS

Catégorie tarifaire
ARTICLES

FAMILLE D’ARTICLES

Intitulé famille
VENTES

CA HT
Sélectionner un filtre 
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  dans
VENTES

Période des ventes

Périodes des ventes personnalisées

Quelles plages de dates ?
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Exécuter  la requête

	Mettre un titre en cliquant deux fois sur la zone de titre
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	Inverser  deux colonnes

Sélectionner la colonne des CA

FORMAT

TABLEAU

ROTATION

  Descendre le CA
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(Etablir un  tableau croisé dynamique
	 INSERTION

Tableau croisé entre les familles et les catégories tarifaires

INSERTION

TABLEAU CROISE
(un menu déroulant s’ouvre, sélectionner les données puis valider)

Retenir les données :
Colonnes

Catégorie tarifaire
Lignes

Familles d’articles Corps

CA
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	Insérer des calculs dans un tableau.

SELECTIONNER LES DONNEES DU TABLEAU CROISE

DONNEES

  Calculs
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	Pour transformer ce tableau en graphique

COPIER/COLLER LE TABLEAU 

FORMAT

Transformer en graphe
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	FICHIER 

ENREGISTRER

Au format de son choix
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Le même travail peut être fait en gestion comptable.
Référentiel du BTS Assistant de Gestion de PME/PMI
Quelques exemples :
	Tâches A1
	Résultats attendus
	Ressources pour produire les résultats attendus. Catalogue, accès métier : développement commercial



	T11.1
	Analyse de la situation commerciale
	Dépendance client, saisonnalité des ventes

	
	Documents nécessaires à la prospection
	segmentation clients, clients inactifs, clients en perte de vitesse ou perdus

	
	Formulation de requêtes d’interrogation de la base de données
	

	T12.1
	Propositions commerciales
	Suivi des taux de remise, des taux de marge



	T12.5
	
	Fonctionnalités avancées d’un tableur

	Tâches A2
	Résultats attendus
	Exemples. Catalogue, accès métier : gestion opérationnelle

	T21.2
	Sources d’information des achats


	Stock prévisionnel, taux de rotation des stocks

	T22.2
	Outils de suivi des commandes
	Commandes en attente, commandes en retard, alertes sur progressions de prix
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